	TN21
	회사소개


(1. 회사개요/2. 설립배경/3. 사업개요/4. 사업제휴/5. 자문위원/6. Copyright)

	1. 회사개요

	상    호 : (국문) 주식회사 테크넷이십일, (영문) TECHNET21. CO., LTD.

기본이념 : 공존공영, 共存共榮,  WIN-WIN

대표이사 : 양 규 영, 梁 奎 寧, YANG KYU YOUNG

설립년월 : 2000년  06월  02일

자 본 금 : 200,000,000원 (공모를 통하여 주주40명- 전현직 구매담당 청약완료)

주    소 : (132-710) 서울시 도봉구 창4동 15-1 백상빌딩 811호

대표전화 : 02-999-3781

팩    스 : 02-999-3783

대표메일 : TN21@WINWIN365.COM
대표이력 :    86년 : 성균관대학교 졸업 (교동초74회, 경성중5회, 홍대부고24회)
          86-89년 : ㈜벽산 건축자재 영업 (3년)

          90-00년 : SK건설㈜ - 조달부문 (10년)

                    (국내구매업무5년 / 외주업체관리 2.5년 / 해외구매업무 / 2.5년)

        91. 04. 19 : 建資會(건설회사 자재직 협의회) 창립 및 초대총무

         91-94년 : 建資會 YB 총무 (창립 -> 04기)

        95. 10. 26 : 建資會 OB 창립 및 초대총무

95-02년: 建資會 OB 총무 ((170여명 회원들이 건설관련분야에서 활동중)
03-현재 : 建資會 OB 現 사무국장


	2. 설립배경

	Seller와 Buyer를 위해 불필요한 경쟁적 요소 제거

  구매와 영업의 행위 가운데 사소한 정보를 얻거나 방어하기 위해서 발생하는 시간적·

  경제적 낭비 요소를 상호간 거시적인 공동 관심사를 위해 전환역할 수행

E-Marketplace (B2B, B2G)를 위한 인프라 구축

  기존 B2B 시장의 취약점인 구매 및 영업 행위가 사이버상에서 이루어지기 위한

  기본적인 구매 및 영업정보를 제공함.

Seller와 Buyer를 위한 공감대 형성의 장을 마련

  구매와 영업 행위에 있어서 실무자가 필요한 업무적인 정보를 상호 교류함으로서 

  담당자간의 업무 공감대 형성

Seller와 Buyer 즉, 실질적인 사용자를 위한 B2B 솔루션 개발

  구매와 영업 행위가 사이버상에서 원활히 진행 되겠끔 실사용자들의 편리성을 고려한

  자체적인 솔루션개발 (국내 건설자재 상거래 표준화 구현 목표)

Seller와 Buyer들을 위한 E-Business 발전에 대한 인식제고의 장

  보수적인 건설업의 업종 특성상 뒤처지고 있는 E-Business 발전에 대한 연구와 

  참여를 위한 정보 제공의 장.

건설관련 국내 인포멀(Informal) 그룹의 유지 및 활성화

  각 건설사 및 메이커에 산재되 있는 직종간 모임들을 유지하고 좀더 발전시키기 위한

  공간 및 용역서비스 제공

건설업종 전반에 대한 인터넷 인식제고 및 활성화

  업종간 E-Business 시장 경쟁에서 뒤처지고 있는 건설업 종사자에 대한 동기 부여 

  및 활성화를 위한 장.

건설자재분야에 대한 특화된 사이트(VORTAL) 구현

  영리성 위주로 구성되고 재편되는 단순 E-Marketplace에서 공익성을 가미한 명실상

  부한 국내 건설자재 분야에서의 Vortal site 구현

국내 각 기업 및 국가의 건설 경쟁력 향상을 위한 정보채널 구성

  공급자와 구매자간의 상호 협조와 관련 정부기관 및 협회 학회 등의 공동 채널 구성

  으로 궁극적으로는 국가건설 경쟁력 향상을 목표로 함.

세계 건설자재시장과의 원활한 교류를 위한 네트워킹 구현

  세계 건설자재시장에 대한 적극적 진출을 위한 World Wide 적인 Network 구축




	3. 사업개요

	MARKET - SHARE

한 국

30%

건설자재 시장의 Vortal Site 개념

미 국

40%

한국건설자재 시장의 Portal Site 개념

중 국

30%

B2B Marketplace(Trade) 개념

SITE - LOCATION

수요자 그룹

관련 그룹

인프라 그룹

공급자 그룹

종합건설업체

전문건설업체

일반소비자

정부기관, 출연기관 협회, 학회, 조합 

언론기관, 교육기관

컨설팅, 기타

물류, 금융, 무역

보험, 보안, 법률

세무

자재생산업체

자재유통업체

E-MARKETPLACE

구매자 공급자의 공존공영을 위한 공간

BUSINESS - RANGE

Marketing-Target

Business - Activity

수요자 그룹

○ Bench-Marking 기회 제공

○ B2C Market place 구성

○ Vortal 개념의 정보 제공

○ 교육, 세미나, 전시회, 공간제공

○ 인포멀 조직에 대한 공간 제공

○ 신제품(기술) 정보 제공

○ 공동구매, 경매, 상거래 기회 제공

공급자 그룹

○ Web Consulting 기회 제공

○ Cyber Marketing 대행업무 수행

○ 광고대행 업무

○ 재고(잉여) 자재에 대한 순환기능 제공

○ 건설 도메인 정보 제공

○ 전자상거래, 경매, 공동구매 등의 마케팅 기회 제공

○ 해외시장(미국, 중국) 진출을 위한 시스템 제공

공 통

○ B2G, B2B, B2C Solution 개발 및 공급




	4. 사업제휴

	취지

저희 사이트는 E-Market place에서 낙후되 있는 건설자재(외주) 분야에 활력소를 불어

넣고자 탄생되었습니다.

모든 건설자재관련(외주) 사이트의 기본이 될 수 있는 정보를 제공하고자 합니다.

따라서 공익성 70%, 영리성 30%라는 공존공영 기본개념을 가지고 있으므로 구매자, 

공급자 등 관련 이용자들이 직접 만들어가는 공간입니다.

건설 관련한 어떠한 회사와도 형식에 구애 받음이 없이 제휴가 가능합니다.

(단, 영리성 위주 보다는 공익성 위주란 개념이 강해야 가능합니다.)

제휴업무

○ 상호간 보유하고 있는 Web관련 신기술에 대한 기술적 내용의 제휴

○ 구매 및 영업 담당자를 위한 실질적인 B2B(G)관련 Soultion 공동개발

○ 건설자재 유통 및 금융, 보안, 무역 관련된 Web 구축 기술 협력

○ 일반 소비자를 위한 B2C Market 구성관련

○ 공동구매 및 경매 시스템 Soultion 개발

○ 실사용자의 E-Market 구축을 위한 기술적 패키지개발 (Network 및 Web구축 등)

○ 구매담당자 및 영업담당자에게 맞는 교육 프로그램 개발

○ 국내 메이커의 해외시장 진출을 위한 시스템(무역 B2B)지원개발

○ 국가건설 경쟁력을 향상시킬수 있는 관련 PJT

○ 기타 건설업 발전을 위한 어떠한 사업 제휴도 가능함.

문의처

㈜테크넷21.  T. 02-999-3781  F.02-999-3783

               담당자 메일 : TN21@WINWIN365.COM




	5. 자문위원

	취지

국내 건설업 발전을 위하여 각계각층에서 활동하고 계시는 분들을 모십니다.
종사하시는 분야에서의 열정과 소유하고 계신 지식과 정보를 공유하여 국내 건설업발전에 
조금이나마 도움이 되고자 하신다면 망설이지 마시고 담당자에게 이메일을 부탁드립니다. 
(아울러 주위에 그런 분이 계시다면 적극 추천을 부탁 드립니다.)
자문위원 명단

No.

소 속

성 명

직 책

자문분야

1

일간건설사
강한철
부장
건설업
2

건자회(OB-대성)
권태율
이사

건자회 OB고문
3

울트라건설(외주구매)
최현석
팀장
건자회 회장

4

1군자재부서장모임-건우회
김익표

팀장
건우회 회장
5

건설경제신문
최무근
국장
건설업
6

금호산업(개발사업)
장길연
팀장
건설업
7

한국S/W산업협회
김영인
지사장
중국IT

8

일간건설사

서태원

부장
자재구매
9

건설뉴스
김광년
국장
건설업
10

전 한국건설산업연구원
김태황
박사
건설업
11

삼성물산(이집트)
구지서
부장
해외동향
12

전문건설신문
김형래
기자
전문건설업
13

동부건설(주택영업)
김경철
상무

건설업
14

㈜JOBKOREA
김화수
대표

IT인력
15

건설기계신문
김용복
국장
건설업
16

신안종합건설
박  훈
전무
건설업
17

일간건설사
박봉식
기자
건설업
18

세진테크노그룹

박준성

부장
무역 SW

19

롯데건설(주택사업)
석균성

팀장
건설업
20

매일경제신문사
성철환
부장
경제
21

한국산업연구원
송하율
연구원
경제
22

코오롱건설(주택사업)
황성연
팀장
건설업
23

한국주택신문
송창섭
기자
건설업
24

㈜오픈포유

신규식

대표

IT제휴

25

우리은행 (PB사업단)

안명숙

컨설턴트

부동산전반

26

EBN스틸뉴스

손정수
기자

철강업현황

27

관세사 사무소
안윤조
전무
무역
28

풍림산업(법제)
원호정
팀장
건설업법
29

한국건설신문사
양기방
국장
건설업
30

전 삼성물산
오한웅
대표

 건자회 OB부회장

31

롯데건설(총무)
이철호
팀장

건설업

32

열린회계사무소
이대기
대표
IT재무
33

건자회(YB-롯데)
노동호

과장

현 건자회 YB총무
34

공정거래위원회(심판관)

김종선

과장

공정거래법

35

두산건설(국제영업팀)
백남영
부장
건자회 초대회장 

36

일간건설사
이종석
차장
광고업
37

금성관광

김태문

부사장

해외전시회

38

건설산업정보연구원
백승락
대표

건설물가
39

스틸앤스틸뉴스

손정수
기자

철강업현황

40

코리아트레블즈

이상기

이사

상품권 B2B

41

유리신문

김지환

기자

건설업

42

부패방지위원회

임채균

사무관

법률자문
43

건주회-SK건설
장태일

상무

전 건주회 회장

44

LG건설 부산재개발
전길생

부장

건설전반

45

일간건설사

김정석

기자

건설업

46

건자회(OB-금호산업)
박지수

팀장

전 건자회YB회장
47

대한건설협회

최용천

과장

건설업

48

아이마켓코리아

송득영

팀장

자재구매

49

(사)한국구매자재관리협회
최재석

회장

교육

50

제주일보

김대우

전무

지역경제

51

전국건설기계사업자협회

곽종철

회장

건설기계동향

52

쌍용건설 (노동조합)

유진태

위원장

건설노무

53

시사건설지

여호열

부장

건설업

54

풍림산업

임성진

상무

건설업

55

이하우징

김영란

이사

건설업

56

대림산업

김종호

상무

현 건자회OB회장

57

워커(구인구직사이트)

유종훈

이사

구인구직

58

현대리모델링

김유구

팀장

리모델링

59

2군자재부서장모임-건우회

김완준

차장

2군 건우회회장

60

한국응용통계연구소

옥치운

부장

물가자료

61

현대산업개발(자재)

정병환

팀장

자재구매

62

KIBEX

이근직

지사장

건설자재전시회

63

건설연맹

유기수

차장

건설노사

64

태영 (자재)

이재권

차장

건자회 감사

65

건자회(YB-포스코)

차성철

과장

건자회 부회장

67

LG건설(구매부)

박승구

상무

건자회 OB고문

67

LG건설(구매부)

박승구

상무

건자회 OB고문

분야

○ 관련 정부기관 및 출연기관에 근무하시는 분
○ 관련 협회, 학회, 조합 등에 근무하시는 분
○ 언론, 교육, 금융기관에 근무하시는 분
○ 건설회사 및 자재 생산 유통에 다년간 근무하시는 분
○ 컨설팅, 법률, 세무, 법무 분야에 근무하시는 분
○ 전자상거래, 물류, 장비, 무역, 유통 분야에 근무하시는 분
○ 기타 관련 분야에 근무하시는 분


	6. COPY RIGHT

	"COPYRIGHT(C) 2000 TECHNET21 ALL RIGHTS RESERVED"

  상기 문구는 저희 사이트 각 페이지 하단에 표기되어 있습니다.

  본 의미는 WINWIN365 내에 있는 모든 글에 대한 저작권과 판권은 ㈜테크넷21의

  소유이며 저작권법의 보호를 받는다는 것을 의미합니다.

  WINWIN365 내의 내용을 문서나 전자문서로 출판하기 위한 어떠한 행위도 할 수가

  없습니다.

  ㈜테크넷21의 사전 허가없이 복사, 출판, 전시, 판매, 전조, 변조 등을 할 수 없으며 

  통신매체 등을 통한 정보서비스에 사용할 수 없습니다.

만일 WINWIN365의 내용을 이용하시기를 원한다면 담당자에게 연락

(T.02-999-3781)을 주시기를 바랍니다. (E-Mail : TN21@winwin365.com)


























































